ANEXA 1
FISA DISCIPLINEI
Anul universitar 2019-2020
Anul de studiu Ill / Semestrul |
Legenda:
-SCris cu negru - formatul standard al fisei disciplinei (conform OM 5703/2011, Anexa 3: 31-33).

-scris cu albastru - sugestii operationale pentru elaborarea figei.

1. Date despre program

1.1. Institutia de invatdmint superior Universitatea ,,1 Decembrie 1918” din Alba lulia

1.2. Facultatea Stiinte Economice

1.3. Departamentul Administrarea Afacerilor si Marketing

1.4. Domeniul de studii Administrarea Afacerilor

1.5. Ciclul de studii Licenta
Economia Comertului, Turismului si Serviciilor/ 242102 Specialist

1.6. Programul de studii/calificarea* imbunatatire procese, 242104 Responsabil proces, 242110 Specialist in
planificarea, controlul si raportarea performantei economice

* pentru a specifica aspectele legate de calificare, vor fi trecute codurile COR si/sau denumirile profesiilor cdrora se adreseazé
programul de studii (conform mentiunilor din Planul de invdtamant).

2. Date despre disciplina

2.1. Denumirea disciplinei | Concurenti si preturi | 2.2. Cod disciplina | ECTS 327.3
2.3. Titularul activitatii de curs Dobra lulian Bogdan
2.4. Titularul activitatii de seminar / laborator Dobra lulian Bogdan

2.8. Regimul disciplinei (O

2.7. Tipul de evaluare C — obligatorie, Op — op

2.5. Anul de studiu 1 2.6. Semestrul 1]

(E/CIVP) optionala, F — facultativa)
3. Timpul total estimat
3.1. Numar ore pe . . .
saptamana 3 din care: 3.2. curs 2 3.3. seminar/laborator 1
?"4L -l:m?l 02 6l () e 42 din care: 3.5. curs 28 3.6. seminar/laborator 14
invatamint
Distributia fondului de timp ore
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 30
Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 16
Pregatire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 10
Tutoriat
Examinari 2
Alte activitati .......
3.7 Total ore studiu individual 58
3.9 Total ore pe semestru 100
3.10 Numarul de credite** 4

*3.9. = 3.4. + 3.7.; numarul total de ore pe semestru trebuie calculat in functie de nr. de credite (3.9.) si de volumul de munca
aferent unui credit (1 credit = 25 ore conform Ghidului de aplicare a ECTS).
** 3.10. = numarul de credite prevazut a fi atribuit disciplinei prin planul de Tnvatamant.

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1. de curriculum

4.2. de competente

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1. de desfasurare a cursului - Sala dotata cu videoproiector/tabla

5.2. de desfasurarea a seminarului/laboratorului - Sala dotata cu tabla,

- Studentii trebuie s& utilizeze unitdtile de Ilucru pentru finalizarea
aplicatilor practice —investigatii ale Directoratului General pentru
Concurentad, Comisia Europeana.

6. Competente specifice acumulate

Competente profesionale C1. Realizarea prestatiilor in comert, turism si servicii;

C2. Comercializarea produselor/ serviciilor;

C3. Gestionarea relatiilor cu clientii si furnizorii;

C4. Gestionarea si alocarea resurselor materiale si financiare;
Cb. Asigurarea calitétii prestatiilor in comert, turism si servicii

Competente transversale CT2 Identificarea rolurilor si responsabilitatilor intr-o echipa plurispecializatd si aplicarea de
tehnici de relationare si muncé eficienta in cadrul echipei;

CT3 Identificarea oportunitatilor de formare continud si valorificarea eficientd a resurselor si
tehnicilor de invatare pentru propria dezvoltare.




7. Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor specifice acumulate)

7.1 Obiectivul general al disciplinei Insusirea cunostintelor necesare pentru politica in domeniul concurentei,
realizarea unor analize privind modul de formare a prefului, respectiv,
fundamentarea unor preturi in cadrul entitatilor economice.

7.2 Obiectivele specifice -Cunoasterea specificului cercetdrii educationale si a principalelor metode
utilizate

n disciplina concurenta si preturi;

-Formarea abilitatilor cu privire la modul in care sunt aplicate si gestionate
Politicile

in domeniul concurentei (.i.e. PDC) in UE si Roméania;

- Formarea abilitatilor de proiectare si realizare a unui pref de cost pentru
anumite

produse si servicii;

-Formarea capacitétilor si atitudinilor de investigare a preturilor pentru
produsele

noi;

-Formarea abilitétilor pentru calculul indicatorilor sistemului informational al
preturilor.

8. Continuturi*

8.1 Curs Metode de predare Observatii
1. POLITICA IN DOMENIUL CONCURENTEI IN ROMANIA. .
’ Prelegere, conversatie 2 ore
2. POLITICA IN DOMENIUL CONCURENTEI IN  UNIUNEA Prelegere, exemplificare,
EUROPEANA. studiu de caz 4 ore
3. CONCURENTA SI ROLUL ACESTEIA IN FORMAREA
Prelegere, exemplificare
PRETURILOR. 2 ore
4. INTERVENTIA STATULUI IN MECANISMUL PRETURILOR. Prelegere, exemplificare 2 ore
5. CONTINUTUL ECONOMIC, FELUL SI FUNCTIILE PRETULUI. Prelegere, conversatie 2 ore
Prelegere, exemplificare,
6. ELEMENTELE DE FUNDAMENTARE A PROPUNERILOR DE PRET. i
studiu de caz 4 ore
7. MECANISMUL FORMARII PRETURILOR. Prelegere, studiu de caz 4 ore
8. METODE FUNDAMENTARE A PRETURILOR, DE OFERTA ALE
. Prelegere, studiu de caz
PRODUCATORILOR. 4 ore
9. PRETUL PRODUSELOR IMPORTATE SI EXPORTATE. Prelegere, exemplificare 2 ore
10. PRETURILE REGLEMENTATE IN ROMANIA Prelegere, exemplificare 2 ore
Bibliografie:

1. Banc, P. - Preturi si tarife, Seria Didactica, Alba lulia, 2003;

2. Beju, V. - Preturi, Editura Economicé&, Bucuresti, 2000;

3. Burja, V. -Economie Politica. Structuri fundamentale, Editura Risoprint, Cluj Napoca, 2003;

4. Carstensen, P., C. si Farmer S., B. - Competition policy and merger analysis in deregulated and newly competitive industries,
Editura Edward Elgar Publishing, Glos, UK, 2008;

5. Dobra I., B. - Concurenta si preturi. Note de curs — format electronic (disponibil in Biblioteca Universitatii), 2019;

6. Dobra, 1., B. — Concurenta si preturi. Manualul studentului, Departamentul IDFR, Universitatea ,,1 Decembrie 1918” din Alba
lulia, 2019

7. Dragan, G. s.a. - Economia Uniunii Europene, Editura Luceafarul, Bucurestii, 2002;

8. Friedman, M.. - Price theory, Editura Transaction Publishers, The State University of New Jersey, USA, 2007;

9. Frois, G. A. - Economie politica, Editia a Il-a, Editura Humanitas, Bucuresti, 1998;

10. Hada, T. - Preturi si tarife, Seria Didactica, Alba lulia, 2002;

11. Hirshleifer, J., s.a.. - Price Theory and Applications: Decisions, Markets, and Information , Cambridge University Press; 7
edition, (September 12, 2005);

12. Landsburg ,S., E. - Price Theory & Applications, Editia a VIllI-a, Editura South Western Cengage Learnig, Mason, Ohio, USA,
2010;

13. Marin, D. - Preturi si concurenta, Editura Economica, Bucuresti, 2000;

14. Mosteanu, T., s.a - Preturi si concurenta, Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti, 2000;

15. Mosteanu, T., s.a - Preturi si tarife, Culegere de lucrari aplicative si studii de caz, Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti,
1994,

16. Pelkmans J. - European Integration. Methods and Economic Analysis, Netherlands Open University, Pearson Education,
Second edition, 2001;

17. Pascal |., s.a. Supervizori: Ciobanu Dordea A., Tanasescu E., S. - Politica in domeniul concurentei, Campanie de informare a
functionarilor publici privind acquisului comunitar, CRJ, 2002;

18. Rodriguez, A. E. si Menon A. - The limits of competition policy: the shortcomings of antitrust in developing and reforming
economies Vol. 43 din International competition law series, Editura Kluwer Law International, The Netherlands, 2010;

19. Smith, T., J. - Pricing Strategy: Setting Price Levels, Managing Price Discounts, & Establishing Price Structures, Cengage




Learning, Stamford, Connecticut, U.S.A., 2011,

20. Anderson, C. - Free: The Future of a Radical Price, Hyperion Books, New York City, U.S.A., 2009;

21. Landsburg, S. - Price Theory and Applications, 8th Edition, Cengage Learning, Stamford, Connecticut, U.S.A., 2010;

22. *** - | egea concurentei nr. 21/1996 (MO Nr. 88/ 30.04.1996) cu modificarile si completarile ulterioare;

23. Regulament privind ajutorul de stat regional si ajutorul pentru intreprinderile mici si mijlocii (MO nr.470/2 iulie 2002) cu
modificarile si completarile ulterioare;

23.***.Report on Competition Policy, European Commission, 2008 - 2015
http://ec.europa.eu/competition/publications/annual_report/.

8.2. Seminar-laborator

1. Bazele politicii concurentei in Roménia. Situatia
prezentda. Evolutii Tn domeniul antitrust. Evolutii in
domeniul ajutorului de stat.

Prelegere, conversatie,

exemplificare, studii de caz 2ore

2. Principalele reglementari ale politici in domeniul
concurentei. Politica in domeniul cartelurilor si a altor
practici restrictive. Politica anti monopol. Interdictia
abuzului de pozitie dominanta si controlul concentrarilor.
Controlul interventilor publice care pot deforma
concurenta intre firme. Reforma politicii in domeniul
concurentei.

Prelegere, conversatie,

exemplificare, studii de caz 2 ore

3. Delimitari conceptuale privind concurenta. Practicile
anticoncurentiale,  intelegeri, decizii si  practici | Prelegere, conversatie,
concertate, folosirea in mod abuziv a pozitiei dominante, | exemplificare, studii de caz
concentrarile economice.

2 ore

4. Coordonatele politicii in domeniul preturilor, modalitati si
instrumente de interventie in mecanismul preturilor,
interventia statului in protectia concurentei economice,
interventia  statului  in  mentinerea unui  mediu | Prelegere, conversatie,
concurential normal, necesitatea protectiei | exemplificare, studii de caz
consumatorilor fatd de practicile anticoncurentiale,
transparenta pietei, consiliul concurentei, metode de
stabilire a preturilor in functie de preturile concurentilor.

2 ore

5. Continutul economic, felul si functiile pretului -definitii,
aspecte conceptuale, sistemul de preturi si tarife.
Valoarea de intrebuintare a produselor, factor important | Prelegere, conversatie,
in formularea propunerii de preturi; Costurile de | exemplificare, studii de caz
productie, componentd de baza a pretului de ofertd;
Dimensionarea profitului cuprins in structura pretului.

2 ore

6. Formarea libera a preturilor, Elasticitatea cererii in
functie de venituri si preturi. Principii de baza in
fundamentarea preturilor la produsele noi, Corelarea | Prelegere, conversatie,
preturilor  si  caracteristicile  produsului  etalon. | exemplificare, studii de caz
Fundamentarea preturilor de oferta prin corelare pe baza
costurilor de productie.

2 ore

7. Pretul produselor importate si exportate. Preturile
reglementate in Romania -energie electrica, servicii de
telefonie, gaze naturale

Prelegere, conversatie,

exemplificare, studii de caz 2 ore

Bibliografie
- identica cu cea mentionata pentru orele de curs
- orice alta sursa bibliografica care raspunde tematicii de seminar.

* temele de curs si seminar/laborator trebuie s& acopere in intregime obiectivele specifice formulate la sectiunea 7.2.

* temele abordate la curs si cele de la seminar pot fi proiectate atéat in relatie de complementaritate, céat si/sau in relatie de
aprofundare a tematicii.

* este recomandabil ca elaborarea fisei disciplinei sé fie fécuté in echipa de catre titularul de curs si cel de seminar/laborator,
eventual de catre toli titularii aceleiasi discipline, acolo unde mai multe persoane predau aceiasi disciplind.

2 Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunitatii epistemice, asociatiilor
profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

- Continuturile disciplinei corespund cu reglementarile financiar-contabile, legislatiei in vigoare cu privire la politicile in
domeniul concurentei si réspund nevoilor practice de fundamentare si stabilire a preturilor la nivelul firmelor. Ele contribuie
la formarea de capacitéti operationale specifice solicitate de mediul economic al entitétilor. Deprinderile practice dobandite
prin parcursul disciplinei creeaz&d premisele utiliz&rii adecvate a informatiilor contabile pentru fundamentarea deciziilor
manageriale de crestere a eficientei.

3 Evaluare

Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare 10.2 Metode de evaluare 10.3 Pondere din nota finala

10.4 Curs Evaluare finala Examen scris 60%

10.5 Seminar/laborator Verificare pe parcurs Lucréri practice 40%




10.6 Standard minim de performanta:

- cunoasterea si intelegerea notiunilor de baza legate de politica in domeniul concurentei la nivelul tarii noastre, respectiv, la nivelul
Uniunii Europene;

- cunoasterea si intelegerea mecanismului de formare a preturilor la nivelul entitatilor, respectiv, de proiectare, calcul si analiza a
metodelor de stabilire a preturilor.

Procentul minim de participare la activitatile de seminar considerat necesar pentru formarea competentelor propuse este de 70%.
Studentii care nu indeplinesc procentul de frecveta pentru orele de seminar vor recupera orele de seminar prin elaborarea de
referate/ proiecte, sau aplicatii rezolvate utilizand notitele de curs, respectiv, bibliografia de curs si seminar.

Data completarii Semnatura titularului de curs Semnatura titularului de seminar
05.09.2019 Lector univ. dr. Dobra lulian Bogdan Lector univ. dr. Dobra lulian Bogdan
Data avizarii in departament Semnatura directorului de departament

10.09.2019 Conf. univ. dr. Gavrild-Paven lonela




