PROGRAMA ANALITICA

Denumirea disciplinei

TRANZACTII DE COMERT EXTERIOR

Codul disciplinei

ECTS

Semestrul I Numarul de credite 3
324

Facultatea

Stiinte Economice

Numarul de ore pe semestru/activitati

Domeniul de licenta

Administrarea afacerilor

Total Sl TC | AT | AA

Programul de studii de
licenta
(specializarea)

Turismului si Serviciilor

Economia Comertului, 42 28 10 4

Categoria formativa a disciplinei DS
DF-fundamentala, DG-generala, DS-de specialitate, DE-economica/manageriala, DU-

Categoria de optionalitate a disciplinei: DI-impusa, DO-optionala, DL-liber aleasa DI

(facultativa)

Discipline
anterioare

Obligatorii
(conditionate)

Recomandate R

Obiective

OBIECTIVELE DISCIPLINELI: Conceputa si elaborata ca parte a
pregatirii de specialitate, disciplina “Tranzactii de comert exterior”
ofera cunostinte indispensabile in domeniul comertului exterior.
Problematica cursului, se adreseazd in primul rand studentilor
economisti, fiind utila pentru cei interesati de domeniul afacerilor
internationale, tinde sd transmitd studentilor principalele
componente ale activitatii practice de comerf exterior, sd le
formeze deprinderi legate de studiul acestui domeniu esential
pentru economia oricarei {ari

COMPETENTE

Competente cognitive, tehnice sau profesionale §i afectiv valorice
realizate de disciplind:
Competente cognitive: cunoasterea stadiilor internationalizarij
unei afaceri.
Competente profesionale: identificarea modalitatilor de realizare a
tranzactiilor de comert exterior; identificarea modalitatilor de
patrundere pe pietele externe; cunoasterea premiselor contractarii
comerciale internationale.
Competente afectiv-valorice: 1insusirea unor aptitudini si
modalitati eficiente de negociere a contractului de véanzare —
cumpadrare si a abilitatilor necesare pentru derularea operatiunilor
de export -import.

Continut
(descriptori)

1. Aspecte privind comertul international contemporan
2. Specificul tranzactiilor de comert exterior




3. Patrunderea pe pietele externe

4. Contractarea comerciala internationala

5. Negocierea contractului de vanzare internagionala
6. Derularea operatiunilor de export — import

7. Politici comerciale externe

Forma de evaluare (E-examen, C-colocviu/test final, LP-lucrari de control) E
- raspunsuri la examen/colocviu/lucrari practice 70 %
Stabilirea notei finale | - &ctivitati aplicative atestate/laborator/lucrari 30 %

(procentaje)

- teste pe parcursul semestrului

- teme de control
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Lista materialelor
didactice

Videoproiector, Laptop, Copiator, Formulare teste si chestionare

Coordonator de disciplina

Grad didactic, titlul, prenume, Semnatura
numele

Lect. univ. dr. MAICAN
SILVIA

Legenda: Sl - studiu individual, TC - teme de control, AT - activitati tutoriale, AA - activitati

aplicative aplicate




